
 

 

武汉易居房友招聘简章 
 

 

 

 

 

 

 

 

◆易居中国简介 

 

易居中国是中国首家在美国纽交所上市的中国轻资产地产概念公司(上市代码:EJ),中国领先的房地产全

产业链服务商。围绕房地产产品端和消费端的需求,依托现代信息技术,易居中国的业务已经渗透到围绕置业、

居住服务的主要环节，已构建起房地产营销、房地产互联网及电商、房地产信息咨询、房地产金融、社区增

值服务多纬度纵深发展，并覆盖房地产全产业链的现代服务体系。 

 

我们的愿景：  

中国房地产现代服务业的整合者和领导者  

 

我们的使命：  

让中国人住得更好  

做中国房地产业最优秀的服务生  

 

我们的目标：  

伴随中国房地产现代服务业的成长，打造全产业链的服务平台  

伴随中国房地产行业走向成熟，实现技术、信息和服务的融合  

伴随中国城市化的进程，将我们的服务覆盖到全国每一个城市  

 

我们的价值：  

唯一不变的就是变，永续创新是企业发展不变的灵魂  

海纳百川、激情拼搏、艰苦奋斗、自强不息是我们坚守的根本  

为社会、客户、投资者和员工创造最大的价值是我们永恒的承诺  

卓越的品牌、优质的资源、完善的标准、一流的服务是我们执着的追求 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

易居企业集团，是易居中国房地产交易服务体系的中流砥柱，是中国最领先的基于大数据的房地产交易

服务商，旗下三家公司克而瑞集团、易居营销集团、易居房友集团，全面覆盖了从土地交易到新房、二手房

的交易，实现了房产交易服务产业链的全覆盖。 

在易居中国 16 周岁庆典上，恒大、万科、星河湾、富力、融创、雅居乐、旭辉、阳光城、建业、复地、

宝龙、正荣、融信 13 家中国地产名企，3 家专业投资机构云锋、纪源、磐石，共计 16 家企业联手入股易居

（中国）企业集团，并达成战略合作。由 16 家知名房企与投资机构联袂组成的方阵，联袂入股一家中国最

大的房地产服务型企业，在中国房地产发展历程中可谓首开先河。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



2002 年深圳房友软件成立，2007 年，房友软件加入易居体系，2010 年，房友软件用户量超过 8 万

家门店，全国用户覆盖超过 85%，除青海，全中国省行政区全覆盖。目前，易居房友已经成功入住上海、南

京、杭州、济南、郑州、合肥、武汉、重庆八大城市。 

易居房友上海公司，全面战略合作中介 900 家；易居房友郑州公司，全面战略合作中介 233 家；易居

房友武汉公司，全面战略合作中介 237 家。八城门店总数超过 2000 余家。 

 

 

公司名称：武汉易居房友 

公司地址：武汉市建设大道 568 号新世界国贸大厦 15 层 

联系电话：027-85566477;15391558777（招聘对接） 

招聘邮箱：whfyxz@126.com 

公司网址：www.ehousechina.com 

 

公司资质 

 

 

易居（中国）企业集团股份有限公司 

营业执照 

武汉房友世纪房地产交易服务有限公司 

营业执照 

股权关系证明 

http://www.baidu.com/link?url=WpEzLfrbbgUwn1ktmHJFbNxXK3mc7eBahua_mFYbQf5qlcpu5h6cMWJ8aidlS16C


招聘岗位 

一、房地产经纪人(5000-8000 元/月) 

岗位职责： 

1. 负责对所在区域房源信息的收集、整理、宣传与销售； 

2. 负责客户接待，为客户提供专业的各类房产业务咨询服务； 

3. 了解客户需求，进行租赁、买卖双方联络、牵引进行谈判，与客户签订销售合同； 

4. 负责客户回访、跟踪、带客户到项目现场看房； 

5. 负责业务全程跟进、协助做好房屋过户、贷款等后续服务工作。 

岗位要求： 

1. 大专及以上学历，年龄 20-30 岁，欢迎应届生的加入； 

2. 热情、自信、踏实、吃苦耐劳； 

3. 形象气质良好、思维敏捷、性格开朗; 

4. 较好的展示技巧和沟通能力，学生会干部、社团干部优先； 

5. 有同行业工作经验的经纪人优先录用。 

二、门店助理（3500-4500 元/月） 

岗位职责： 

1. 协助店长管理部门的一切内勤事物； 

2. 门店业绩及相关数据统计及房友系统维护； 

3. 协助店长进行招聘实施工作； 

4. 领导安排的其他工作。 

岗位要求： 

1. 大专及以上学历，年龄 20-30 岁，欢迎应届生的加入； 

2. 诚实守信，工作勤奋主动，具备良好的沟通能力、语言和文字表达能力； 

3. 熟练操作办公自动化软件。 



三、房产实习生（2500-3000 元/月） 

岗位职责： 

1. 熟悉基础的房地产相关知识，给客户专业解答相关疑问。 

2. 协助门店对所在区域房源信息的收集、整理、宣传与销售，去房源所在地实地观摩学习； 

3. 为客户提供专业的各类房产业务咨询服务，与客户建立长期维护关系，提供优质看房体验等； 

4. 熟悉房友系统上的房产信息维护，打造个人的专业品牌 

5. 促成买卖双方交易达成，协助双方合同签署、办理权属转移等工作。 

任职资格： 

1. 大专以上学历（接受本科大三、专科大二在读），专业不限，房地产相关专业及市场营销专业优先录取； 

2. 形象阳光向上，乐观开朗，有良好的沟通表达能力及团队合作意识，学生会干部、社团干部优先；  

3. 踏实勤奋，有目标感，可以承受一定工作压力。 

岗位福利 

1. 薪资组成： 

 

保障底薪+高额提成+各类福利 

 

 

保障底薪 

针对无经验的行业新

人，根据综合素质，每

月提供 2000-3000 元。

保障底薪。 

高额提成 

提成最高的销售行业，入职最低 30%起提，最高可

达 60%。举例说明：售出一套 200 万的房产，公司

收取 2000000*2.5%=50000 元的佣金总额，经纪人

最少可以提取 50000*30%=15000 的提成。表现优

异者，可提升为门店管理者，享受管理提成。 

保障底薪。 

各类福利 

部分区域提供住宿，

单休，上班时间 8:30-

17:30，享受各种节日

福利，团队活动等。保

障底薪。 



2. 带薪培训： 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3. 公开透明的晋升空间： 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

4. 每月团队活动、季度国内旅游、年度国外旅游。 
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完善的带薪专业教育培训 
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5. 各种体育项目比赛、节日活动、店东大会、年会。 

 

应聘者将简历投递至以下邮箱： 

招聘邮箱：whfyxz@126.com 

公司地址：武汉市建设大道 568 号新世界国贸大厦 15 层（面试地址） 

招聘电话：027-85566477; 

杨女士 15391558777（招聘对接） 

公司网址：www.ehousechina.com 

 

mailto:whfyxz@126.com
http://www.baidu.com/link?url=WpEzLfrbbgUwn1ktmHJFbNxXK3mc7eBahua_mFYbQf5qlcpu5h6cMWJ8aidlS16C

